i Tus clientes te desean o
simplemente te compran?

JOSEPOLO

+51 3213656348 Centro de Excelencia en Sistemas de Innovacion

GEO




Descubrimiento

e iQuién es mi cliente ideal?
¢ ;CoOmo piensa mi cliente?
¢Como quiero que se comporte mi cliente?

Oportunidad

¢ i Qué necesita mi cliente?
* ;Qué quiere mi cliente?
¢ i Qué desea mi cliente?

Conectar propositos

* Qué vendo y qué compra mi cliente
® Cémo vendo y cdmo compra mi cliente
e Para qué vendo y para que compra mi cliente

Monetizacion

¢ [mpacto
e Visibilidad
¢ Dinero




Horizonte de innovacion

¢ Cémo voy a pasar a la historia?
¢ Como me recordaran mis clientes?
¢Como me recordaran mis competidores?

=l Valores y referentes

*¢Qué es inamovible en mi estrategia empresarial?
¢ Cémo quien debo pensar?

® /

Disefio

eAreas de gestion (EPOCAF)
eMatriz tactica - agilidad
eMatriz estratégica - crecimiento

e Alineacion

eComunicacion
eEmpoderamiento
elLiderazgo

e Optimizacién

*Tu ganancia es primero — Piensa en portafolios
eAbraza la escasez
eltera obsesionadamente
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Usabilidad

Frecuencia

Portafolio de estrategias Externas
Tactico + Estratégico ‘

Comunidad

Accesibilidad Deseabilidad

Eficiencia Incentivos

Colaboracion

Portafolio de estrategias Internas

‘ Tactico + Estratégico

Liderazgo

Motivacion Alineacion
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https://calendly.com/josepolo/cesi-acopi
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